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Funil de vendas



Estrategias para a criagao de campanha

v 0 <

Atrair Considerar Converter




Funil de vendas ou
jornada de compra
do usuario




Funil de Vendas

Consciéncia (Topo de funil)
Leads ainda sem qualificagao :




Funil de Vendas

VISITANTES Consciéncia (Topo de funil)
Aprendizado e descoberta Leads ainda sem qualificacao

Consideracao (Meio de funil)

3. RELACIONAR Leads qualificados para marketing - MQL

OPORTUNIDADES

Consideragao da solucao

...........................................................................




Funil de Vendas

VISITANTES Consciéncia (Topo de funil)
Aprendizado e descoberta Leads ainda sem qualificacao

Consideragao (Meio de funil)

3. RELACIONAR Leads qualificados para marketing - MQL

OPORTUNIDADES

Consideragao da solucao

...........................................................................

VENDAS Decisdo (Fundo de funil)

Decisao de compra Leads qualificados para vendas - SQL

4. VENDER

5. ANALISAR




Onde entra o trafego
pago nas etapas do funil
de vendas?




Onde entra o trafego

pago nas etapas do funil
de vendas?

Inbound e Outbound
Marketing
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Inbound marketing



Se voce ja:

Fez o cadastro em uma
newsletter de um site

Baixou um e-book gratis de
um conteudo interessante
Acompanha, com frequéncia,
as postagens ou videos de um
portal







, . ;‘
E uma forma de publicidade \

on-line na qual uma empresa se

promove através de blogs, -
podcasts, video, e-Books,

newsletters, whitepapers, SEO e

outras formas de marketing de
conteudo.




A acao mais barata do
marketing digital;

Nao precisa totalmente do
trafego pago;

Busca fidelizar o cliente;
Nao faz campanha focada no
produto, e sim nos seus
beneficios.




Trafego pago: listas de
segmentacao por remarketing

Leads gerados apds a
atracao/interacao

)
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Outbound marketing



Se voce ja:

e Procurou um produto ou servico
no Google e clicou nos
primeiros resultados que
apareceram (geralmente
anuncios), vocé também j3a
viveu o outbound marketing.




e Acao mais agressiva que o
inbound marketing;

e Visa retorno imediato;

e Focado nas vendas do produto
OuU servico.




e Campanhas que nao geram valor,
e sim lucro

e Google ADS, Facebook,
Instagram...




